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Uitgebreider portfolio
Perceptie veranderen
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canofl

4

20 events
18 doelgroepen, focus op buyer
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Doelgroep specifiek programma
met aantrekkelijke sprekers
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4 Jan Kees de Jager 4 Jos Burgers

4 Ben Woldering

Resultaten

Mindset bestaande en nieuwe doelgroepen veranderd!
3500 (nieuwe) contacten door spin-off

>3 00 bezoekafspraken over nieuwe onderwerpen
Klanttevredenheidsscore van 8,2

Net promoter score van 31

2X trending topic

Toename bezoek website www.canon.nl met 19.2%







